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PLANOWANIE
SPRZEDAZOWE

CHECKLISTA

Ustal cel sprzedazowy
Wyznacz kluczowe wskazniki

Ustal dla siebie nagrode za wysitek!

Wyznacz tygodniowy cel sprzedazy

Przeglqgd i aktualizacja listy klientow

Podsumuj tygodniowe wyniki

Osiggaj zatozone cele

Realizuj wskazniki

Wybieraj najlepszych klientow
Podsumuj efekty dnia
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PLANER SPRZEDAZOWY  STYCZEN 2020 gﬁf@ﬁ lza Krejca-Pawski

izakrejcapawskipl

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

6 7 8 9 10
13 14 15 16 17
20 21 22 23 24
27 28 29 30 3]
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA STYCZEN:

) J ) l '\'L/‘ Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawa)] SMIALO! www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY LUTY 2020

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
@:% izakrejcapawskipl

10 n 12 13 14
17 18 19 20 21
24 25 26 27 28
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA LUTY:

) J l '\(} Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY MARZEC 2020

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
é‘t:% izakrejcapawskipl

9 10 n 12 13
16 17 18 19 20
23 24 25 26 27
30 3] 1 2 3

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

CEL NA MARZEC:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY KWIECIEN 2020 ﬁ_f@i‘( lza Krejca-Pawsi

izakrejcapawskipl

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

6 7 8 9 10
13 14 15 16 17
20 21 22 23 24
27 29 29 30 1

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

CEL NA KWIECIEN:

www.izakrejcapawski.pl

facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY MAJ 2020

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
@:% izakrejcapawskipl

n 12 13 14 15
18 19 20 21 22
25 26 27 28 29
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA MAJ:

) J l '\(} Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY CZERWIEC 2020

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
é‘t:% izakrejcapawskipl

8 9 10 il 12
15 16 17 18 19
22 23 24 25 26
29 30 1 2 3

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

CEL NA CZERWIEC:

www.izakrejcapawski.pl

facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY  LIPIEC 2020 ﬁf@i‘( lza Krejca-Pawski

izakrejcapawskipl

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

6 7 8 9 10
13 14 15 16 17
20 21 22 23 24
27 28 29 30 3]

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

CEL NA LIPIEC:

www.izakrejcapawski.pl

facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY  SIERPIEN 2020 ﬁ_f@i‘( lza Krejca-Pawski

izakrejcapawskipl

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

10 n 12 13 14
17 18 19 20 21
24 25 26 27 28
31 1 2 3 4
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA SIERPIEN:

) J ) l '\'L/‘ Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawa)] SMIALO! www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY  WRZESIEN 2020 @_@F_Qﬁ:[ lza Krejca-Pawski

izakrejcapawskipl

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

7 8 9 10 n
14 15 16 17 18
21 22 23 24 25
28 29 30 1 2
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA WRZESIEN:

) J ) l '\'L/‘ Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawa)] SMIALO! www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY  PAZDZIERNIK 2020 ﬁ_;@ﬁ: | za Krejca-Pawski

izakrejcapawskipl

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

5 6 7 8 9

12 13 14 15 16
19 20 21 22 23
26 27 28 29 30

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

CEL NA PAZDZIERNIK:

www.izakrejcapawski.pl

facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY LISTOPAD 2020

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

CF Iza Krejca-Pawski
éz% izakrejcapawskipl

9 10 N 12 13
16 17 18 19 20
23 24 25 26 27
30 1 2 3 4

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzeciawa SMIALO!

CEL NA LISTOPAD:

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



PLANER SPRZEDAZOWY GRUDZIEN 2020 (ol roicatemu

izakrejcapawskipl

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

7 8 9 10 n
14 15 16 17 18
21 22 23 24 25
28 29 30 31 1
MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI: CEL NA GRUDZIEN:

) J ) l '\'L/‘ Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! Sprzedawa)] SMIALO! www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



Iza Krejca-Pawski
izakrejcapawskipl

PLANER SPRZEDAZOWY - MIESIECZNY PLAN TRENINGOWY
ROZWIJANIA UMIEJETNOSCI SPRZEDAZOWYCH

Zaplanuj Twoj skuteczny miesigc i nastaw sie na osigganie celu!

o

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Podsumuj tygodniowe
wyniki
i wyciggnij wnioski

Wykonanie jakich
telefondw najszybciej
pozwoli Ci zrobi¢
wyniki?

Trenuj mocne zdania
W umawianiu spotkan

Sprawdz, jak Ci idzie -
Cco mozesz zrobic lepiej?

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Podsumuj tygodniowe
wyniki
i wyciggnij wnioski

Cwicz zadawanie
strategicznych pytan
sprzedazowych

Jesdli cos sie nie
sprawdza, zréb co$
innego

Daj z siebie 20% wiecej,
niz zazwyczaj!

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Np. umawiam 15

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Nawigz kontakt
Z zupetnie nowymi
klientami

Uzyj nowej techniki
sprzedazowej

Mow jezykiem korzysci
i sprzedawaj wartosé

Podsumuj potowe
miesigca

spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Cwicz porywajaca
prezentacje

Poprawa jakiej czesci
rozmowy da Ci
najwiekszy postep?

Aktywnie reaguj na
kazdg obiekcje klienta

Podsumuj tygodniowe
wyniki
i wyciggnij wnioski

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

Wyznacz tygodniowy
cel i zaplanuj prace

Pracuj na Twoje
prawdziwe 100%!

Wykonanie czego
DZISIAJ pozwoli Ci
osiggnac cel?

Zamykaj sprzedaz!

Podsumuj miesieczne
wyniki
i wyciggnij wnioski

Np. umawiam 15
spotkan czy osiggam
10.000 zt sprzedazy

MOJE KLUCZOWE WSKAZNIKI SKUTECZNOSCI:

i

llos¢ telefonéw dziennie: 30
[los¢ umodwionych spotkan dziennie: 3

i

llos¢ odbytych spotkan tygodniowo: 12
llo$¢/ wartosé jednej sprzedazy: 2000 zt

CEL NATEN MIESIAC:

7.

Pamietaj, szczescie w sprzedazy sprzyja aktywnym! www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



, () lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ ROCZNY CEL! @:%J izakrejcapawskipl

Cel:

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

ZAPLANUJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

ZAPLANUJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

ZAPLANUJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢ i

0
Z l_ Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAEANIU!
- W

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



» » () 7 lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ POLROCZNY CEL! Q%J izakrejcapawskipl

Cel:

gl
Y
\Ql

v

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢

[

/r
/{ Z l_ Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAEANIU!

-\4} www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



» » () 7 lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ POLROCZNY CEL! Q%J izakrejcapawskipl

Cel:

gl
Y
\Ql

v

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

ZAPLANUIJ | DZIALAJ! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

¢

[

/r
/{ Z l_ Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAEANIU!

“"} www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



, () lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! Q:%J izakrejcapawskipl

Cel:

i
Il
\Q‘

v

ZAPLANUIJ | DZIALAD! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ
Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki
i etapy osiggania celu: | i etapy osiggania celu: | i etapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu:
Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:
¢

1
Z _l Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

J '”" 8 www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
. . b4



, () lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! Q:%J izakrejcapawskipl

Cel:

i
Il
\Q‘

v

ZAPLANUIJ | DZIALAD! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ
Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki
i etapy osiggania celu: | i etapy osiggania celu: | i etapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu:
Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:
¢

1
Z _l Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

J '”" 8 www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
. . b4



, () lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! Q:%J izakrejcapawskipl

Cel:

i
Il
\Q‘

v

ZAPLANUIJ | DZIALAD! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ
Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki
i etapy osiggania celu: | i etapy osiggania celu: | i etapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu:
Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:
¢

1
Z _l Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

J '”" 8 www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
. . b4



, () lza Krejca-Pawski
OSIAGNIJ TWOJ KWARTALNY CEL! Q:%J izakrejcapawskipl

Cel:

i
Il
\Q‘

v

ZAPLANUIJ | DZIALAD! CO POPRAWISZ? ZMOBILIZUJ SIE! PODSUMUJ
Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki Kluczowe wskazniki
i etapy osiggania celu: | ietapy osiggania celu: ietapy osiggania celu: ietapy osiggania celu:
Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel miesieczny: Cel kwartalny:

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:
¢

I Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!

1
J 'LJ " www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski
. . b4



DZIENNY PLAN
DZWONIENIA |
UMAWIANIA SPOTKAN

IZA KREJCA-PAWSKI




CJF 7 lza Krejca-Pawski
@:j?# izakrejcapawski.pl

Data: 18.03.2019, poniedziatek

DZIENNY PLAN DZWONIENIA

Ilos¢ telefondw na dzis: 20 petnych rozmow

Cel sprzedazowy na dzis: 5000 zt

8.00 - 820 Planowanie dnia Przeglgdanie i uzupetnianie listy telefonéw na dzis
Czas dzwonienia:
1. Klient 1 6. Klient 6
Cel: Zimne telefony -
KUieS h 2. Klient 2 7. Klient 7
ozysku nowyc
8.20 - 09.50 p. Y . S i ) 3. Klient 3 8. Klient 8
klientéw do wystania ) .
4. Klient 4 9. Klient 9
konkretnych ofert
5. Klient 5 10. Klient 10
Przerwa
1. Klient 6. Klient 16
Cel: Oddzwonienia - 2. Klient 12 7. Klient 17
10.00 - 11.00 zamykam sprzedaz 3. Klient 13 8. Klient 18
na 5000 zt 4. Klient 14 9. Klient 19
5. Klient 15 10. Klient 20
Przerwa
1. Klient 21 6. Klient 26
Cel: Pozyskuje 5 nowych 2. Klient 22 7. Klient 27
11.20-12.20 klientow do wystania 3. Klient 23 8. Klient 28
konkretnych ofert 4. Klient 24 9. Klient 29
5. Klient 25 10. Klient 30
Przerwa
Czas tworzenia i wysytania ofert sprzedazowych
13.00 - 13.30 Oferta 1 Klient 1 Wartosc¢ oferty: 3000 zt
13. 45 - 1415 Oferta 2 Klient 2 Wartosc¢ oferty: 1500 zt
14.30 - 15.00 Oferta 3 Klient 3 Wartosc¢ oferty: 2600 zt
15.15 - 15.45 Oferta 4 Klient 4 Wartosc¢ oferty: 1800 zt
Podsumowanie dnia:
Zamkniete sprzedaze (efekty mojej pracy): 4 (klient X, klientY, klient Z, klient Q)
Ztozone nowe oferty (efekty mojej pracy): 4 (klient 1, klient 2, klient 3, klient 4)
Dzisiejszy wynik sprzedazowy: 5600 zt
WNIOSKI: Co jutro zrobie lepiej? Bede dazy¢ do zamkniecia sprzedazy na 3 oddzwonieniach z 4.

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! 4')\ —
Sprzedawaj SMIALO! J ;J__



() lza Krejca-Pawski
DZIENNY PLAN DZWONIENIA @j——?# izakrejcapawskipl

llos¢ telefondw na dzis: Data:

Cel sprzedazowy na dzis:

Planowanie dnia Tworzenie listy klientéw na dzis
Czas dzwonienia:

Cel: 1 6.
2. 7.
3. 8.
4, 9.
5. 10.

Przerwa

Cel: 1 6.
2. 7.
3. 8.
4, 9.
5. 10.

Przerwa

Cel: 1 6.
2. 7.
3. 8.
4, 9.
5. 10.

Czas tworzenia i wysytania ofert sprzedazowych:

Podsumowanie dnia:

Zamkniete sprzedaze (efekty mojej pracy):
Ztozone nowe oferty (efekty mojej pracy):
Dzisiejszy wynik sprzedazowy:

WNIOSKI: Co jutro zrobie lepigj?

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! [ﬂ\ —
Sprzedawaj SMIALO! J P_—



, () lza Krejca-Pawski
DZIENNY PLAN UMAWIANIA SPOTKAN Qj%[’ izakrejcapawskipl

Ilos¢ spotkan do umowienia na dzis: 4 spotkania Data: 18.03.2019, poniedziatek

Cel sprzedazowy na dzis: 5000 zt

8.00 - 820 Planowanie dnia Przeglgdanie i uzupetnianie listy telefonéw na dzis
Czas dzwonienia:
1. Klient 1 6. Klient 6
2. Klient 2 7. Klient 7
8.20 - 09.50 Cel: Umawiam 2 spotkania | 3. Klient 3 8. Klient 8
4. Klient 4 9. Klient 9
5. Klient 5 10. Klient 10
Przerwa
1. Klient 6. Klient 16
2. Klient 12 7. Klient 17
10.00 - 11.00 Cel: Umawiam 1 spotkanie | 3. Klient 13 8. Klient 18
4. Klient 14 9. Klient 19
5. Klient 15 10. Klient 20
Przerwa
1. Klient 21 6. Klient 26
2. Klient 22 7. Klient 27
11.20-12.20 Cel: Umawiam 1 spotkanie | 3. Klient 23 8. Klient 28
4, Klient 24 9. Klient 29
5. Klient 25 10. Klient 30
Przerwa
Czas odbywania umadwionych spotkan z klientami:
13.00 - 13.30 Spotkanie 1 Klient 1 Cel spotkania: 3000 zt
13. 45 - 1415 Spotkanie 2 Klient 2 Cel spotkania: 1500 zt
14.30 - 15.00 Spotkanie 3 Klient 3 Cel spotkania: 2600 zt
15.15 - 15.45 Spotkanie 4 Klient 4 Cel spotkania: 1800 zt

Podsumowanie dnia:

Umowione dzi$ spotkania (efekty mojej pracy): 4 (klient X, klient Y, klient Z, klient Q)
Odbyte spotkania (efekty mojej pracy): 4 (klient 1, klient 2, klient 3, klient 4)
Dzisiejszy wynik sprzedazowy: 5600 zt

WNIOSKI: Co jutro zrobie lepiej? Bede dgzy¢ do zamkniecia sprzedazy na 3 spotkaniach z 4.

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! 4')\ —
Sprzedawaj SMIALO! J ;J__



. () 7 lza Krejca-Pawski
DZIENNY PLAN UMAWIANIA SPOTKAN @:F—?FJ izakrejcapawskipl

llos¢ spotkan do umowienia na dzis: Data:

Cel sprzedazowy na dzis:

Planowanie dnia Tworzenie listy klientéw na dzis
Czas dzwonienia:

Cel: 1 6.
2. 7.
3. 8.
4, 9.
5. 10.

Przerwa

Cel: 1 6.
2. 7.
3. 8.
4, 9.
5. 10.

Przerwa

Cel: 1 6.
2. 7.
3. 8.
4, 9.
5. 10.
Czas spotkan z klientami:

Podsumowanie dnia:

Umowione dzi$ spotkania (efekty mojej pracy):
Odbyte spotkania (efekty mojej pracy):
Dzisiejszy wynik sprzedazowy:

WNIOSKI: Co jutro zrobie lepigj?

Pamietaj! W sprzedazy szczescie zawsze sprzyja aktywnym! [ﬂ\ —
Sprzedawaj SMIALO! J P_—
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poniedziatek I
wtorek 2 1 1
$roda 1 1 3 1 2 2
czwartek 2 2 4 2 3 1 3
piatek 3 3 1 5 3 4 2 4
sobota 4 1 4 2 6 4 1 5 3 5
niedziela 5 2 1 5 3 7 5 2 6 4 1 6
poniedziatek 6 3 2 6 4 8 6 3 7 5 2 7
wtorek 7 4 3 7 5 9 7 4 8 6 3 8
$roda 8 5 4 8 6 10 8 5 9 7 4 9
czwartek 9 6 5 9 7 n 9 6 10 8 5 10
piatek 10 7 6 10 8 12 10 7 n 9 6 n
sobota n 8 7 n 9 13 n 8 12 10 7 12
niedziela 12 9 8 12 10 14 12 9 13 n 8 13
poniedziatek 13 10 9 13 n 15 13 10 14 12 9 14
wtorek 14 n 10 14 12 16 14 n 15 13 10 15
Sroda 15 12 n 15 13 17 15 12 16 14 n 16
czwartek 16 13 12 16 14 18 16 13 17 15 12 17
piatek 17 14 13 17 15 19 17 14 18 16 13 18
sobota 18 15 14 18 16 20 18 15 19 17 14 19
niedziela 19 16 15 19 17 21 19 16 20 18 15 20
poniedziatek 20 17 16 20 18 22 20 17 21 19 16 21
wtorek 21 18 17 21 19 23 21 18 22 20 17 22
Sroda 22 19 18 22 20 24 22 19 23 21 18 23
czwartek 23 20 19 23 21 25 23 20 24 22 19 24
piatek 24 21 20 24 22 26 24 21 25 23 20 25
sobota 25 22 21 25 23 27 25 22 26 24 21 26
niedziela 26 23 22 26 24 28 26 23 27 25 22 27
poniedziatek 27 24 23 27 25 29 27 24 28 26 23 28
wtorek 28 25 24 28 26 30 28 25 29 27 24 29
Sroda 29 26 25 29 27 29 26 30 28 25 30
czwartek 30 27 26 30 28 30 27 29 26 31
piatek 31 28 27 29 31 28 30 27
sobota 29 28 30 29 31 28
niedziela 29 31 30 29
poniedziatek 30 31 30
wtorek 31
MOJE 3 KLUCZOWE PROJEKTY NA TEN ROK: CEL NA 2020:
U Iy

e

Iza Krejca-Pawski
izakrejcapawskipl




.[ I1za Krejca-Pawski

izakrejcapawski.pl

OSIAGNII TWOJ CEL!

CEL POtROCZNY

poniedziatek B
wtorek 2
sSroda 1 1 3
czwartek 2 2 4
piatek 3 3 1 5
sobota 4 1 4 2 6
niedziela 5 2 1 5 3 7
poniedziatek | 6 3 2 6 4 8
wtorek 7 4 3 7 5 9
sSroda 8 5 4 8 6 10
czwartek 9 6 5 9 7 1
piatek 10 7 6 10 8 12
sobota 1 8 7 1 9 13
niedziela 12 9 8 12 10 14
poniedziatek | 13 10 9 13 1 15
wtorek 14 n 10 14 12 16
sroda 15 12 n 15 13 17
czwartek 16 13 12 16 14 18
piatek 17 14 13 17 15 19
sobota 18 15 14 18 16 20
niedziela 19 16 15 19 17 21
poniedziatek | 20 17 16 20 18 22
wtorek 21 18 17 21 19 23
sroda 22 19 18 22 20 24
czwartek 23 20 19 23 21 25
piatek 24 21 20 24 22 26
sobota 25 22 21 25 23 27
niedziela 26 23 22 26 24 28
poniedziatek | 27 24 23 27 25 29
wtorek 28 25 24 28 26 30
sroda 29 26 25 29 27
czwartek 30 27 26 30 28
piatek 31 28 27 29
sobota 29 28 30
niedziela 29 31
poniedziatek 30
wtorek 31
MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

( i
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Z [ Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!
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.[ I1za Krejca-Pawski

izakrejcapawski.pl

OSIAGNII TWOJ CEL!

CEL POtROCZNY

poniedziatek

wtorek 1 1
sSroda 1 2 2
czwartek 2 3 1 3
piatek 3 4 2 4
sobota 4 1 5 3 5
niedziela 5 2 6 4 1 6
poniedziatek | 6 3 7 5 2 7
wtorek 7 4 8 6 3 8
sSroda 8 5 9 7 4 9
czwartek 9 6 10 8 5 10
piatek 10 7 n 9 6 1
sobota 1 8 12 10 7 12
niedziela 12 9 13 1 8 13
poniedziatek | 13 10 14 12 9 14
wtorek 14 1 15 13 10 15
Sroda 15 12 16 14 1 16
czwartek 16 13 17 15 12 17
piatek 17 14 18 16 13 18
sobota 18 15 19 17 14 19
niedziela 19 16 20 18 15 20
poniedziatek | 20 17 21 19 16 21
wtorek 21 18 22 20 17 22
Sroda 22 19 23 21 18 23
czwartek 23 20 24 22 19 24
piatek 24 21 25 23 20 25
sobota 25 22 26 24 21 26
niedziela 26 23 27 25 22 27
poniedziatek | 27 24 28 26 23 28
wtorek 28 25 29 27 24 29
Sroda 29 26 30 28 25 30
czwartek 30 27 29 26 31
piatek 31 28 30 27

sobota 29 31 28

niedziela 30 29

poniedziatek 31 30

wtorek

MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

( f1
0
AP -
Z l— Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAEANIU!
.\"/e

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



CJF [ lza Krejca-Pawski

izakrejcapawski.pl

OSIAGNII TWOJ CEL!

MOJ KWARTALNY CEL:

poniedziatek
wtorek
sSroda 1
czwartek 2
piatek 3
sobota 4 1
niedziela 5 2 1
poniedziatek 6 3 2
wtorek 7 4 3
sSroda 8 5 4
czwartek 9 6 5
piatek 10 7 6
sobota 1 8 7
niedziela 12 9 8
poniedziatek 13 10 9
wtorek 14 n 10
sroda 15 12 n
czwartek 16 13 12
piatek 17 14 13
sobota 18 15 14
niedziela 19 16 15
poniedziatek 20 17 16
wtorek 21 18 17
sroda 22 19 18
czwartek 23 20 19
piatek 24 21 20
sobota 25 22 21
niedziela 26 23 22
poniedziatek 27 24 23
wtorek 28 25 24
sroda 29 26 25
czwartek 30 27 26
piatek 31 28 27
sobota 29 28
niedziela 29
poniedziatek 30
wtorek 31
MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:
( f1

0

's prm—

AR
ZH Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!
.\9

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



. CJF 7 lza Krejca-Pawski
OS'AGN'J TWOJ CEL! g:%i’ izakrejcapawski.pl

MOJ KWARTALNY CEL:

poniedziatek 1
wtorek 2
sSroda 1 3
czwartek 2 4
piatek 3 1 5
sobota 4 2 6
niedziela 5 3 7
poniedziatek 6 4 8
wtorek 7 5 9
sSroda 8 6 10
czwartek 9 7 1
piatek 10 8 12
sobota 1 9 13
niedziela 12 10 14
poniedziatek 13 n 15
wtorek 14 12 16
sroda 15 13 17
czwartek 16 14 18
piatek 17 15 19
sobota 18 16 20
niedziela 19 17 21
poniedziatek 20 18 22
wtorek 21 19 23
sroda 22 20 24
czwartek 23 21 25
piatek 24 22 26
sobota 25 23 27
niedziela 26 24 28
poniedziatek 27 25 29
wtorek 28 26 30
sroda 29 27
czwartek 30 28
piatek 29
sobota 30
niedziela 31
poniedziatek
wtorek
MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:
( i
0
's prm—
AR
ZH Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!
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www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



CJF [ lza Krejca-Pawski

izakrejcapawski.pl

OSIAGNII TWOJ CEL!

MOJ KWARTALNY CEL:

poniedziatek
wtorek 1
sSroda 1 2
czwartek 2 3
piatek 3 4
sobota 4 1 5
niedziela 5 2 6
poniedziatek 6 3 7
wtorek 7 4 8
sSroda 8 5 9
czwartek 9 6 10
piatek 10 7 1
sobota 1 8 12
niedziela 12 9 13
poniedziatek 13 10 14
wtorek 14 n 15
sroda 15 12 16
czwartek 16 13 17
piatek 17 14 18
sobota 18 15 19
niedziela 19 16 20
poniedziatek 20 17 21
wtorek 21 18 22
sroda 22 19 23
czwartek 23 20 24
piatek 24 21 25
sobota 25 22 26
niedziela 26 23 27
poniedziatek 27 24 28
wtorek 28 25 29
sroda 29 26 30
czwartek 30 27
piatek 31 28
sobota 29
niedziela 30
poniedziatek 31
wtorek
MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:
( i
0
's prm—
AR
ZH Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!
.\9

www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



. CJF 7 lza Krejca-Pawski

OSIAGNIJ TWO3J CEL! [ imolreopawsiip
CEL:

poniedziatek
wtorek 1
sSroda 2
czwartek 1 3
piatek 2 4
sobota 3 5
niedziela 4 1 6
poniedziatek | 5 2 7
wtorek 6 3 8
sSroda 7 4 9
czwartek 8 5 10
piatek 9 6 1
sobota 10 7 12
niedziela 1 8 13
poniedziatek | 12 9 14
wtorek 13 10 15
sroda 14 1 16
czwartek 15 12 17
piatek 16 13 18
sobota 17 14 19
niedziela 18 15 20
poniedziatek | 19 16 21
wtorek 20 17 22
sroda 21 18 23
czwartek 22 19 24
piatek 23 20 25
sobota 24 21 26
niedziela 25 22 27
poniedziatek | 26 23 28
wtorek 27 24 29
sroda 28 25 30
czwartek 29 26 31
piatek 30 27
sobota 31 28
niedziela 29
poniedziatek 30
wtorek
MOJA NAGRODA ZA OSIAGNIECIE CELU:

( i

0

W l“"

ZH— Pamietaj, koncentruj sie na PRZEMYSLANYM DZIAtANIU!
“‘J& www.izakrejcapawski.pl facebook.com/izakrejcapawski



O AUTORCE

- szefowa firmy IKP Szkolenia, praktyk
biznesu z 14 letnim doswiadczeniem. Certyfikowany trener
sprzedazy, absolwentka m. in. Psychologii biznesu. Pomaga
managerom, przedsiebiorcom | handlowcom podnosic wyniki
uczac sprawdzonych strategii dzialania. Wczesniej trener
wewnetrzny, wspierajacy zespoty sprzedazy i kadre managerska
w zwiekszaniu wynikow. Publikuje artykuty w magazynach Szef
Sprzedazy, As Sprzedazy i Nowa Sprzedaz Prowadzi szkolenia
[ treningi dla zespofow oraz osob indywidualnych - sprawdz

programy aktualnych szkoleri na wwwi.izakrejcapawski.p/

= Autorka ksigzki, dedykowanej ludziom sprzedazy.

Sp ﬁz EDDQ NZE Dzieli sie w niej sprawdzonymi technikami i strategiami prowadzania
TYLKO SPRAW

IKI rozmow, ktore pozwalaja skutecznie podnosic wyniki sprzedazowe

v e B F VT TZU TS T

[ zdobywac najlepszych klientow.

Sprzedaz. Tylko sprawdzone techniki.

Iza Krejca-Pawski

— Autorka ksiazki napisanej z mysla o wszystkich aktywnych
[ zapracowanych osobach, ktore chca nauczyc sie zdecydowanie lepiej
wykorzystywac czas, dzieki metodzie 5 krokow

Elastycznego Zarzadzania Czasem.

o irsvzs ANVEGRZYYE S

Elastyczne Zarzgdzanie Czasem dla aktywnych i zapracowanych.

/za Krejca-Pawski

JAK E Autorka cenionego ebooka o skutecznym umawianiu spotkan, ktory
SKUTECZNIE

UMAWIAC ﬁ zawiera sprawdzone w praktyce skrypty umawiania spotkan pokazane
SPOTKANIA

Z KLIENTAMI?

na przyktadzie 8 wybranych branz.

Jak skutecznie umawiac spotkania z klientami.

/za Krejca-Pawski

KSIAZKI | EBOKI dostepne sa w sklepie na www.SKLEP.izakrejcapawski.pl
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