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Czym w ogodle jest kampania wprowadzajgca produkt
cyfrowy na rynek?

To moment, w ktérym przedstawiasz swojg oferte potencjalnym
klientom.

Kampania promocyjna brzmi dos¢ powaznie, wiec postaraj sie o nigj
pomyslec, jak o dobrej imprezie. Aby sie naprawde udata i byta na ustach
zadowolonych gosci przez dtugi czas, nalezy:

Ustali¢ konkretng date i godzine.
Zaprosi¢ odpowiednie osoby.

Zrobic¢ zakupy.

Dobrac ekipe do pomocy w organizacji.
Rozpoczac jg z przytupem!
Przygotowac dodatkowe atrakcje.
Posprzatac po imprezie.
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Mam nadzieje, ze odpowiedzi na pytania zebrane ponizej pomoga Ci
zweryfikowaé¢ dotychczasowe dziatania promocyjne i wzniesé je na
Wyzszy poziom

Czy stosujesz ponizsze rozwigzania, promujgc witasne produkty
cyfrowe?




L.P. Etap przygotowan 4
1 Czy masz zaktualizowany profil idealnego klienta? O
2 Czy wykorzystujesz tzw. mape empatii? O
3 Czy wyraznie podkresélasz big idea stojgce ze produktem/ustuga? O
4 Czy masz przygotowane komunikaty przewodnie? O
5 Czy na pewno masz dobrze zidentyfikowane problemy, ktére Twaj 0

produkt/ustuga rozwigzuje?
6 Czy informujesz swoja spotecznosc o tym, nad czym aktualnie 0
pracujesz i jakie robisz w tym postepy?
7 Czy masz zestaw materiatdw na social proof (opinie wideo/tekstowe)? O
8 Czy masz rozne formaty materiatow na rozne kanaty komunikacji? O
9 Czy pokazujesz kulisy swojej pracy (produkty, zespot, prace)? O
10 Czy planujac date kampanii, bierzesz pod uwage kolizje z innymi 0
wydarzeniami?
1 Czy dajesz sobie odpowiedni bufor czasowy na przygotowania? O
o Czy masz harmonogram, wedtug ktorego przygotowujesz wszystkie 0
materiaty do kampanii?
Czy w harmonogramie masz miejsce na dziatania “tu i teraz"? Tzw.
13 Real Time Marketing, reagowanie na pytania od zainteresowanych O
itp.
14 Czy masz stworzong strukture folderéw z materiatami do kampanii? O
15 Czy masz przygotowana lekcje DEMO pokazujaca Twdj 0

produkt/ustuge “od srodka"?




L.P. Etap kampanii ™~
. Czy .p‘ublikujesz dostatecznie duzo komunikatéw? Np. posty, stories, 0
rolki itd.
2 Czy mowisz o korzysciach, jakie daje Twoj produkt? O
3 Czy mowisz o szansach i mozliwosciach, jakie czekajg na klientow? O
4 Czy rozwiewasz watpliwosci potencjalnych nabywcow? O
= Réznorodnosé tresci - czy stosujesz ponizsze formy =
przekazu?
1 Live / transmisje na zywo O
2 Materiaty wideo O
3 Materiaty audio (np. podcast) O
4 PDF-y do pobrania O
5 Streszczenia O
6 Infografiki O
7 Karuzele O




L.P. Etap po zakonczeniu kampanii 1
1 Czy odpowiednio dbasz o obstuge posprzedazowa? O
2 Czy przegladasz i analizujesz wyniki kampanii? O
3 Czy wyciggasz i zapisujesz wnioski na kolejne kampanie? O
4 Czy wprowadzasz zmiany na podstawie tych wnioskow? O
5 Czy planujesz kolejne dziatania z odpowiednim wyprzedzeniem? O
6 Czy dziekujesz spotecznosci za wyrozumiatosC w czasie kampanii? O
7 Czy dziekujesz osobom, ktdre zapoznaty sie z materiatami? O
8 Czy “sprzatasz” kampanijne tresci z bloga i profili w social mediach? O

Na sam koniec mam do Ciebie 3 pytania:

Czy potrzebujesz kompleksowego rozwigzania, ktére poprowadzi Cie
krok po kroku przez proces planowania i przeprowadzania
skutecznej kampanii sprzedazowej Twojego kursu online?

Czy ilos¢ spraw do ogarniecia w trakcie kampanii Cie przeraza?

Czy widzisz, jak inne osoby przeprowadzaja takie kampanie i ze zdumieniem,
a moze nutka zazdrosci, obserwujesz jakie wyniki osiggaja?

Mam dla Ciebie gotowe rozwigzanie!




Kurs “Liczy Sie Kampania” zmieni Twaj biznes
w 5 waznych obszarach:

1. Wygeneruje potezne zastrzyki gotowki ze sprzedazy produktéw.

2. Umocni Twoja pozycje na rynku, dzieki czemu zwiekszy sie Twoja
rozpoznawalnosc¢ oraz autorytet — pojawisz sie na radarze osob, ktdre
wczesniej nie miaty pojecia o Twoim istnieniu.

3. Przyspieszy proces budowania i rozwoju Twojej spotecznosci (lista
mailingowa, fani na Facebooku, obserwujacy na Instagramie), bez ktorej
trudno o znakomite wyniki w biznesie.

4. Otworzy wiele nowych drzwi, jak wspdtpraca z liderami z branzy, dzieki
czemu Twoj autorytet wzrosnie, a klienci zamiast do konkurencji zaczng
przychodzi¢ do Ciebie.

5. Wygeneruje dodatkowy czas dla Ciebie i Twoich bliskich. Zamiast
Slecze¢ nad zbedna praca, mozesz iSC na basen, sitownie czy spacer. Z
kolei dzieki regularnemu odpoczynkowi i regeneracji staniesz sie
skuteczniejszym przedsiebiorca.

Wiecej informacji znajdziesz na stronie:

www.LiczySieKampania.pl




